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BLITZLICHT

Meisteranwarter Bereits traditionell unterweist Anwendungstechniker Hans-Peter Thaler von der ADLER Deutschland GmbH
(Funfter von links) die aktuell 13 Schiiler der saarldndischen Meister- und Technikerschule in der verbandseigenen Schreiner-
lehrwerkstatt in den neuesten Lackiertechniken, unverzichtbarer Bestandteil der Weiterbildung zum Schreinermeister.

Titelfotos: Heinrich Kalmes GmbH — inplan-media — Atama GmbH — Tischlerei Lauer — Agagag/Agagag — Foto: Wirtschaftsverband Holz und Kunststoff Saar

Die vielen Krisen und Kriege auf
der Welt und die drohende erneute
Prasidentschaft von Donald Trump
in den USA lassen einen nicht un-
bedingt optimistisch in die Zukunft
blicken. Hinzukommt in Deutsch-
land eine Ampelregierung, die weder
eine klare Linie hat, noch eine klare
Fithrung erkennen ldsst.

Die Griinen sehen ihren Regierungs-
auftrag darin, das weltweit ein-
malige Experiment zu starten, die
Wirtschaft 6kologisch umzubauen,
dabei auf Atomkraft und Kohle zu
verzichten und zugleich die Welt mit
feministischer Auflenpolitik zu be-
gliicken. Die SPD hat den arbeiten-
den Mittelstand (und das sind auch
Unternehmer) aus den Augen ver-
loren und nur noch die Ausweitung
sozialer Vergiinstigungen im Fokus.

Kein Wunder

Es ist kein Bemiithen zu erkennen,
Belastungen durch Biirokratie und
Abgaben zu mildern. Langst ist das
Ziel, den Anteil der Sozialversiche-
rungskosten fiir Arbeitgeber auf 20
Prozent zu deckeln, aus den Augen
verloren worden. Aktuell liegt man

hier bei rund 27 Prozent! Kein Wun-
der, dass sich Deutschland als einzi-
ges westliches Industrieland in einer
Rezession befindet.

Kein Wunder, dass die Investi-
tionsbereitschaft in der Wohnhand-
werker-Branche stark gesunken ist
- wie unsere alljahrliche Konjunk-
turumfrage belegt. Kein Wunder,

dass viele Schreinerbetriebe ohne
Nachfolge bleiben: So haben im
letzten Jahr zehn alteingesessene
Schreinerunternehmen ,den Laden
einfach dichtgemacht®. Das mag
viele verschiedene Griinde haben.
Einer davon ist gewiss aber darin zu
finden, dass junge Schreinermeister
die Risiken der Selbststindigkeit an-
gesichts immer neuer Belastungen
durch die politischen Rahmenbe-
dingungen scheuen.

Allerdings: Viele Berichte iiber Be-
triebe im Wohnhandwerker in den
letzten zehn Jahren und gerade auch
in diesem Heft machen Mut - alles
ist moglich!n

Herzlichst, Ihr
Michael Peter,
Verbandsgeschiftsfiihrer

Wohnhandwerker 01/2024 | 3




Wie groB war
der Um-
satz lhres
Betriebes
im Vergleich
zum Vorjahr?

/Zuruck
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Umsatzentwicklung 2023

36,7 %
niedriger

Nur rund zwei
Drittel der
Betriebe konnten
ihren Umsatz
steigern oder
gleich halten!

naltung bei
vestitioner
nergie

und
orel|se

Auch in diesem Frihjahr gibt die Konjunkturumfrage wichtige Einblicke in

die wirtschaftliche Lage der Wohnhandwerker im Saarland. Gepragt wird sie

durch die nun spurbare nachlassende Gesamtkonjunktur, die Energiepreise als

Kostentreiber sowie durch den massiven Rickgang bei den Baugenehmigungen.

n der Umfrage
haben sich in die-
sem Jahr exakt so
viele Betriebe be-
teiligt wie im letzten Jahr,
namlich 90. Dies entspricht
bei gut 300 angeschriebenen
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Mitgliedsbetrieben erneut
einer Beteiligungsquote von
rund 30 Prozent. Durch-
schnittlich 5,93 Arbeitneh-
mer (2023: 6,55) und 1,06
Lehrlinge (2023: 0,96) wa-
ren bei den teilnehmenden

Betrieben beschiftigt.

Inflation und Zinssteige-
rungen, ausgelost durch den
Ukrainekrieg, das Ampelre-
gierungschaos und der Kon-
flikt zwischen Israel und der
Hamas sind in allen Lebens-

bereichen spiirbar. Da war es
nur eine Frage der Zeit, bis
sich dies auch auf die Lage
der saarlindischen Wohn-
handwerker niederschlégt,
denn die Zuriickhaltung bei
Investitionen ist nicht nur
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bei den privaten Verbrau-
chern angekommen, sondern
auch beim Mittelstand: Ga-
ben bei der Konjunkturum-
frage 2022 noch 43,1 Prozent
der Betriebe an, im laufen-
den Jahr groflere Investitio-
nen titigen zu wollen, sank
die Quote fiur das Jahr 2023
bereits auf 28,9 Prozent und
fiir das laufende Jahr wieder-
um auf 21,4 Prozent. ,,Das ist
eine dramatische Entwick-
lung®, so Verbandsgeschifts-
fithrer Michael Peter.

Untermauert wird dies auch
durch die Antworten zur
konjunkturellen
Zuversicht fiir das
Jahr 2024. Hier ga-
ben 56,8 Prozent
(2023: 35,63 Pro-
zent) an, dass Sie
eine Verschlechte-
rung der Konjunk-

die Wohnhandwerker ihre
Auftragsreichweite kontinu-
ierlich von einem Schnitt von
8,7 Wochen auf 11,7 Wochen.
Durch nachlassende Nach-
frage sank die Auftragsreich-
weite zu Beginn des Jahres
2024 nun auf durchschnitt-
lich 8,35 Wochen.

Den Energiepreisdeckel
fir Gas und Strom hat die
Ampelkoalition, fiir viele
iberraschend, bereits zum
Ende des Jahres 2023 aus-
laufen lassen. Vor allem die
Strompreise, die sich weiter-
hin auf einem hohen Niveau
bewegen, sind
2024 nicht mehr
auf 13 Cent netto
beziehungsweise
40 Cent brutto je
Kilowattstunde
Strom  gedeckelt.
Dass die gestiege-

tur erwarten, 35,2 Michael nen Energiepreise
Prozent (2023: Peter die  Wohnhand-
57,47 Prozent) er- werker  belasten,

warten eine gleichbleibende
Konjunktur auf aktuellem
Niveau und lediglich 7,95
Prozent (2023: 6,90 Prozent)
rechnen mit einer verbesser-
ten konjunkturellen Lage.

Auch die Auftragsreichweite
folgt dem Trend nach unten.
Von 2014 bis 2023 steigerten

gaben bei der Umfrage ins-
gesamt rund 81 Prozent an,
denn 22,5 Prozent sahen sich
in betrdachtlichem Maf3e und
58,5 Prozent in geringem
Mafle betroffen. Lediglich
13,5 Prozent der Mitglieds-
betriebe sind nicht von den
hohen Energiepreisen be- »

L

Gesamtzufriedenheit 2023

17,8 %
enttauscht

Wie zufrieden
. waren Sie 2023
insgesamt mit
Ihrem Betrieb?

Mehr als vier

Fiinftel der

Betriebe waren
2023 insgesamt
zumindest zufrieden!

56,8 %
schlechter

WIRTSCHAFT & POLITIK

L

Konjunkturentwicklung 2024

Was erwarten Sie

" 2024 in Sachen
Umsatz fiir

Ihren Betrieb?

Deutlich mehr

als die Halfte

der Betriebe gehen
von schlechteren
Umsatzzahlen aus!

L

Investitionsbereitschaft 2024

Planen Sie fiir

Ihren Betrieb

2024 gréoBere
Investitionen?

Mehr als drei
Viertel der
Betriebe planen
flir 2024
ohne groBere
Investitionen!

\

Ausbildungsniveau 2024

Welche Verdnderungen
_plant Ihr Betrieb in
2024 bei der

Anzahl der

Auszubildenden?

Rund 90 Prozent der
Betriebe planen fiir
2024 mit einer
groBeren oder gleich-
bleibenden Anzahl
von Auszubildenden!
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Auftragsreichweite 2023

5,6 %

stark riickl3Ufig Vie lit st 2022

die Auftragsreich-

16,9 % weite fiir Ihren
langer Betrieb
23,6 % entwickelt?

riicklaufig

Fast drei Viertel

der Betriebe weisen
eine langere
oder unverdnderte
Auftragsreich-
weite auf!

\

Energiepreise 2023

Wie haben sich die

Energiepreise fir
Ihren Betrieb
2023 entwickelt?

erheblich
gestiegen
(liber 20 %)

Bei einem Viertel
der Betriebe
sind die Energie-
preise erheblich
gestiegen!

58,4 %
leicht
gestiegen
(bis 20 %)

Strom- und Gaspreisdeckel 2023

Wie haben sich die
Strom- und Gaspreis-
deckel in Ihrem
Betrieb 2023 be-
merkbar gemacht?

29,4 %
ausreichend

Fiir fast drei
Viertel der Betriebe
waren die Strom-
und Gaspreis-
deckel sinnlos!

70,6 %
sinnlos
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Materialpreissteigerung 2023

» troffen und 5,6 Prozent
gaben sogar an, giinstiger als
zuvor Energie einkaufen zu
konnen. ,,Wir bitten unsere
Mitglieder, uns ihre Jahres-
stromrechnung zu schicken,
damit wir einen Uberblick
bekommen, ob der Preisde-
ckel iiberhaupt eingehalten
wurde®, so Peter.

Als Fazit kann man festhal-
ten, dass die Stimmung bei
den Mitgliedsunternehmen

Konnte Ihr Betrieb
die Materialpreis-
steigerungen
2023 an die
Kunden weiter-
geben?

Fast zwei Drittel

der Betriebe
konnten die Material-
preissteigerungen
weitergeben!

Tiefpunkt: ,Die  Stim-
mung im Wohnungsbau
ist so schlecht wie seit iber
30 Jahren nicht mehr®, so
Christian Ullrich. Dies er-
gibt sich aus den kiirzlich
veroffentlichten Zahlen des
ifo-Geschaftsklimaindex.
Danach ist der gemessene
Wert der niedrigste seit Be-
ginn der Erhebung des ifo-
Instituts im Jahr 1991.

Im Saarland sieht der Ver-

aktuell eher ge- band einige weni-
dampft ist. Viele ge Lichtblicke. So
haben mit Auf- bieten die neuen
tragsriickgang und Forderprogram-
steigenden Kosten me der saarldndi-
zu kimpfen. Be- schen Landesre-
merkenswert: Der ‘ gierung fir den
Fachkréftemangel > sozialen Woh-
scheint bei den Be- Christian nungsbau  deut-
trieben noch kei- Ullrich lich attraktivere
ne ibergeordnete Forderkonditio-

Rolle zu spielen - nur ein
Viertel der Betriebe beklagen
hier Probleme. So bleibt ab-
zuwarten, wie sich die aktu-
elle Ausbildungsbereitschaft
entwickelt. Leider gaben 61,6
Prozent der Betriebe an, im
Jahr 2024 keinen Lehrling
einstellen zu wollen.

Auch der Hauptgeschifts-
fihrer des AGV Bau Saar
sieht die Stimmung im
Wohnungsbau auf dem

nen als zuvor. Die Bauwirt-
schaft hofft, dass dies den
sozialen Wohnungsbau im
Saarland ankurbeln wird.
Auch werden die Pliane des
Bauministeriums zur Wei-
terentwicklung der Lan-
desbauordnung (LBO) be-
griifit. Auch hier hoftt die
Bauwirtschaft, dass mit der
neuen LBO schneller, einfa-
cher und auch kostengiins-
tiger gebaut werden kann. i

Sparkassenverband Saar / Jennifer Weyland

Grafiken: inplan-media (4) — Fotos: AGV Bau Saar
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Sparkassenverband Saar zieht zur IKK Studwest

Der Sparkassenverband Saar

zieht in die Rdumlichkeiten der

IKK Siidwest in der Europaallee in
Saarbriicken. Der Umzug fiihrt zur
Zusammenlegung der bisher auf
drei Adressen verteilten Einheiten
— Geschaftsstelle, Priifungsstelle
und die Akademie der Sparkassen-
Finanzgruppe Saar — an einem
zentralen Standort.

m neuen Standort in der Euro-
Apaallee konnen wir Geschifts-

stelle, Priifungsstelle und Aka-
demie zusammenlegen. Dies fordert
die Effizienz und Zusammenarbeit
innerhalb des Verbandes®, erklart Cor-
nelia Hoffmann-Bethscheider, Prisi-
dentin des Sparkassenverbandes Saar.
»Gleichzeitig bieten die neuen Rédume
eine moderne Arbeitsumgebung. Die
Verdnderung ist ein entscheidender
Schritt, um unsere Unterstiitzung fiir
die saarlandischen Sparkassen und

WM

TR

Neuer Standort Der Sparkassenverband
Saar biindelt seine Aktivitaten kiinftig in
der Europaallee bei der IKK Stidwest.

ihre Verbundunternehmen zu intensi-
vieren und auf ein hoheres Niveau zu
heben.“ Hoffmann-Bethscheider fiigt
hinzu: ,,Die Wahl des neuen Standorts
folgte einer umfassenden Bewertung
verschiedener Optionen im Saarland.
Unser Ziel ist es, in einer Umgebung
zu arbeiten, die Innovation und neue

Kooperationsformen begiinstigt.”
»Unsere Kooperation mit dem Sparkas-
senverband ist ein wichtiger Baustein
auf unserem Weg hin zu modernen
und damit langfristig kostensparen-
den Strukturen der IKK Siidwest. Wir
vermieten einen kleinen Teil unserer
Biroflichen und nutzen sie noch ef-
fektiver — ganz im Sinne unserer Ver-
sicherten, fiir die sich durch die Ko-
operation nichts andert: Jeder erreicht
wie gewohnt seinen personlichen An-
sprechpartner in unserem modernen
Kundencenter in der Europaallee®,
erlautert Prof. Dr. Jorg Loth, Vorstand
der IKK Stidwest. Sein Kollege Daniel
Schilling ergdnzt: ,Wir haben an un-
seren Standorten eine gute Balance
zwischen der Tétigkeit in der IKK und
mobiler Arbeit entwickelt. Dadurch
konnten wir die Platzressourcen in un-
serer Hauptverwaltung optimieren.“1l

Mehr Infos: www.svsaar.de

Die HEES + PETERS Unternehmensgruppe

hat Nachwuchs bekommen.

H+P MASCHINEN — Dein Spezialist fur Stationdr-
maschinen & -anlagen. Beratung und Service vor Ort.

hpmaschinen.com -

HEES &

PETERS

HEES + PETERS

Unternehmensgruppe

MOHBA ‘

info@hpmaschinen.com

H+P

MASCHINEN
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IKK Sudwest als beste Krankenkasse
im Kundenservice bewertet

Die IKK Siidwest wurde in einem
Ranking des Deutschen Finanz-
Service Instituts (DFSI) als

beste regionale Krankenkasse
ausgezeichnet. Das Handelsblatt hat
die Analyse in Auftrag gegeben, bei
der die Unternehmensqualitat von
68 gesetzlichen Krankenkassen in
den Kategorien Leistungsangebote,
Finanzkraft und Kundenservice
miteinander verglichen wurden.

Is ,exzellent und ,sehr gut®
A— so wird die IKK Siidwest in

einem aktuellen Ranking des
DFSI bewertet. Das DFSI veroffentlicht
einmal jéhrlich ein Ranking zur Un-
ternehmensqualitdt der gesetzlichen
Krankenkassen. Bei den regional ge-
offneten Krankenkassen liegt die IKK
Stidwest auf dem
ersten Platz. Auch
im Vergleich mit
den bundesweit
geoffneten Kran-
kenkassen gehort
die IKK Siidwest
zu den besten drei
Krankenkassen.
Die Leistungsange-
bote der untersuch-
ten  gesetzlichen
Krankenkassen
wurden dabei in
Teilbereichen auf-
geteilt und einzeln
bewertet. Solvenz
und Finanzstarke
untersuchten
Krankenkassen
wurden mit Hilfe
von sieben Krite-
rien und der Kun-
denservice anhand
von drei Kriterien
beurteilt. Alles zu-
sammen flief3t in
die Gesamtbewer-
tung der Unter-
nehmensqualitit

Prrof. Drr.
Jorg Loth

Daniel der
Schilling

Glinter
Eller
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GroBe Auszeichnung Mit ,excellent* und ,sehr
gut® wurde die IKK Stidwest kiirzlich bei einem
Ranking regionaler Krankenkassen ausgezeichnet.

ein. Insgesamt wurde die IKK Siidwest
- wie auch bei den Kategorien Leis-
tung und Finanzkraft - als ,,sehr gut®
bewertet. In der Kategorie Kunden-
service wurde die IKK Siidwest gar als
~exzellent” bewertet.

»Dass wir diese Spitzenplatzierung er-
reicht haben, macht uns sehr stolz und
froh. Unser ausdriicklicher Dank gilt
unseren Mitarbeiterinnen und Mit-
arbeitern, die sich tédglich fiir unsere
Kunden einsetzen. Nur das enorme
Engagement unserer Belegschaft hat
diese hervorragende Auszeichnung
moglich gemacht®, zeigen sich die IKK-
Siidwest-Vorstinde, Prof. Dr. Jorg Loth
und Daniel Schilling sowie Geschafts-
fiihrer Gunter Eller sichtlich begeistert
tiber die erhaltene Auszeichnung.

Das Aushdngeschild der IKK Siidwest
ist und bleibt der auflergew6hnlich
gute Kundenservice. In dieser Katego-
rie hat die regionale Innungskranken-
kasse die Note ,,sehr gut (1,0) erhalten

und wurde daher im Ranking des DFSI
mit AAA eingestuft. Damit gehort die
IKK Stidwest zu den wenigen Bran-
chenpartnern, die in dieser Kategorie
so hervorragend bewertet wurden.
»Wir legen grofiten Wert auf Kundenzu-
friedenheit und bemiihen uns, die An-
liegen unserer Versicherten so schnell
wie moglich in deren Sinne zu bearbei-
ten. Wir bedanken uns bei allen Mitar-
beiterinnen und Mitarbeitern fiir ihren
Einsatz bei der Betreuung unserer Kun-
den. Ohne unsere motivierte Belegschaft
wire eine solche Auszeichnung nicht
moglich. Wir méchten uns auf diesem
Erfolg aber nicht ausruhen, sondern be-
trachten ihn als Ansporn, unseren Kun-
denservice weiter zu optimieren. Wir
mochten diesen Titel im nachsten Jahr
natiirlich verteidigen®, bekriftigt Ge-
schiftsfithrer Eller abschliefSend. i

Mehr Infos:
www.ikk-suedwest.de

IKK Stidwest (2)

IKK Stidwest / Jennifer Weyland

Fotos: inplan-media
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Gute Nachrichten fur Raumausstatter:
Montage von Spanndecken und
Jalousien nicht SOKA-BAU-pflichtig

Die Umlagepflicht zur Sozialkasse
Bau (SOKA-BAU) kann eine
kostspielige Angelegenheit
werden. Insbesondere im Falle
einer riickwirkenden Veranlagung
kénnen je nach Zahl der
Beschaftigten hohe sechsstellige
und damit existenzbedrohende
Nachforderungen herauskommen.

mso besser ist es dann, wenn
l | Mitgliedsbetriebe der Wohn-
handwerker-Innungen vor der
Inanspruchnahme durch die SOKA-
BAU oder auch der Malerkasse ge-
schiitzt sind. Dies gilt umfassend fiir

die Mitgliedsbetriebe einer Raumaus-

statter-Innung, sofern diese ihrerseits
Mitglied ist im Zentralverband fiir
Raum und Ausstattung (ZVR). Nach
dem Abschluss einer Abgrenzungs-
vereinbarung in Bezug auf die Um-
lageforderungen der Malerkasse im
Jahre 2018 kann der ZVR nun einen
weiteren tarifpolitischen Erfolg mit
dem Abschluss einer Vereinbarung
mit den Tarifvertragsparteien der
Bauwirtschaft beziiglich der SOKA-
BAU feiern.

Grundlage fiir die neue Regelung war
die Beteiligung des ZVR an der soge-
nannten Verbdndevereinbarung vom
15. Oktober 2017. Darin verpflichte-
ten sich die Bautarifvertragsparteien

auf der einen Seite und die sogenann-
ten SOKA-losen Handwerksverbande
auf der anderen Seite zu einem Kon-
sultationsverfahren, um Streitigkei-
ten der Tarifzustindigkeit und da-
mit auch der Inanspruchnahme von
Betrieben durch die SOKA-BAU zu
vermeiden beziehungsweise einver-
nehmlich aufzulésen.

Konkreter Anlass zur Anrufung des
Konsultationsverfahrens war der Fall
eines Berliner Betriebes, der sich auf
die Montage sogenannter Spannde-
cken spezialisiert hatte. Diese Tétig-
keit wurde in einem Urteil des Bun-
desarbeitsgerichtes vom 15. Juli 2020
(Aktenzeichen 10 AZR 337/18) als »

24/7__,online erreichbar www.b2b.leyendecker.de
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» typische Sowohl-als-auch-Tétigkeit
klassifiziert, als eine Tatigkeit, die so-
wohl dem Raumausstatterhandwerk
als auch dem Baugewerbe zugerech-
net wird. Im verhandelten Fall fiihrte
dies zu einer riickwirkenden Beitrags-
pflicht an die SOKA-BAU.

Am 06.11.2023 wurde von den be-
teiligten Arbeitgeberverbinden und
Gewerkschaften eine Vereinbarung
unterschrieben, in der Regeln auf-
gestellt sind, wann ein (indirekter)
Mitgliedsbetrieb des ZVR trotz eines
arbeitszeitlichen ~Uberwiegens der
Sowohl-als-auch-Tétigkeiten  (auch

Uberschneidungstitigkeiten genannt)
nicht umlagepflichtig zur SOKA-BAU
wird. Als kritische Uberschneidungs-
titigkeiten wurden in den Vorgespra-
chen die Montage von Spanndecken

und von Markisen und Jalousien iden-
tifiziert. Insoweit bestand zwischen
den Beteiligten Einvernehmen, dass
die weitere denkbare Uberschnei-
dungstdtigkeit  ,,Bodenbelagsarbei-
ten“ schon im Verfahrenstarifvertrag
Bau geregelt ist (sieche dort Paragraf
1 Abschnitt V Zeile 38) und es des-
wegen keiner weiteren Vereinbarung
bedarf: Das Verlegen von Bodenbeld-
gen aus textilen, kunststoftbasierten
oder holzartigen Oberbodenbeligen
ist ndmlich dann keine Bautitigkeit,
wenn im Zusammenhang mit den
konkreten Arbeiten keine explizi-
ten Bautitigkeiten wie insbesondere
Estrichlegearbeiten erbracht werden.
Dies ist schon seit Jahren Konsens und
bewidhrte Rechtspraxis.

Die neue Regelung bezieht sich also auf

Aufatmen Bei der Montage von Spann-
decken unterliegt der Raumausstatter

nicht der Umlagepflicht in der SOKA-BAU.
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die zuvor genannten kritischen Uber-
schneidungstatigkeiten mit folgenden
Ergebnis: Wesentliche Voraussetzung
ist die unmittelbare oder mittelbare
Mitgliedschaftim ZVR. Dann erstreckt
sich die Allgemeinverbindlicherkla-
rung nicht auf Betriebe, die von einem
Mantel- oder Rahmentarifvertrag des
Raumausstatterhandwerks erfasst wer-
den und iiberwiegend folgende Tétig-
keiten austiben: die Montage von in-
nen- oder auflenliegendem Blend- und
Sonnenschutz, Markisen, Sonnense-
geln und Sonnenschutzsystemen, von
Beschattungen fiir Bildschirmarbeits-
plitze, von Insektenschutzsystemen
vorzugsweise aus textilen Materiali-
en, das Bekleiden und Bespannen von
Wand- und Deckenfldchen mit textilen
Materialen oder Kunststofffolien. I

INFO

Umlagepflicht zur
SOKA-BAU? Ein
Abgrenzungsschema

m Frage 1: Uberwiegen arbeits-
zeitlich origindre Raumausstat-
terarbeiten, das heiBt werden in
mehr als 50 Prozent der Arbeits-
zeit der gewerblichen Arbeit-
nehmer Tatigkeiten wie Polstern,
N&hen, Gardinenmontage, Tape-
zieren, Bodenlegen und
Dekorationen erbracht?

Ja: Es besteht keine
Umlagepflicht zur SOKA-BAU.
Nein: Weiter mit Frage 2.

m Frage 2: Besteht eine
direkte oder indirekte
Mitgliedschaft im ZVR?
Ja: Weiter mit Frage 3.
Nein: Es besteht Umlage-
pflicht zur SOKA-BAU.

m Frage 3: Uberwiegen die
im letzten Absatz des Textes
aufgefuhrten Arbeiten?

Ja: Es besteht keine Umlage-
pflicht zur SOKA-BAU.

Nein: Es besteht Umlage-
pflicht zur SOKA-BAU.

Fotos: inplan-media (2)



Qualitatspriifung Matthias Lauer
legt bei Auftragen immer selbst mit
Hand an und testet, ob alles passt.
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webenden
nern und

krassen Heizlosungen

In Wadern-Steinberg geht ein Schreinermeister ungewdhnliche Wege — sein

Unternehmen ist klein aber fein: Matthias Lauer arbeitet ,auBer Konkurrenz®,

macht hochwertige Kichen, besetzt Nischen und kommt auch fur Kleinigkeiten.

enau zehn Jahre ist es her,
als fiir die erste Ausgabe
des Wohnhandwerker, ein
ungewohnlich arbeitender
Schreinermeister portraitiert werden
sollte - und es war beeindruckend,
welchen Weg Matthias Lauer fiir sich
gewihlt hatte. Er sagt seinerzeit: ,,Ich

mache genau das, wovon ich tiberzeugt
bin.“ Und das tut er heute als 50-Jah-
riger immer noch, wie ein neuerlicher
Besuch im beschaulichen 1.100-See-
len-Hochwald-Dorf Steinberg beweist.
Matthias Lauer ist ein Wohnhandwer-
ker par excellence, der mangels Perso-
nals auf einen hochwertigen Maschi-

nenpark und gute Ideen setzt — und
damit groflen Erfolg am Markt hat.

So bauen er und seine beiden Mitarbei-
ter Melvin Semark (22, macht derzeit
seinen Meister) und Michael Schifer
(52, seit acht Jahren im Betrieb) im
Jahr gut 25 hochwertige Kiichen fiir
Kunden, die individuelle und aus- »

Wohnhandwerker 01/2024 | 11
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» gefallene Losungen fiir ihren Koch-
raum suchen - ein Raum, der immer
mehr zum Mittelpunkt eines Hauses
wird. Ein Trend iibrigens, den Mat-
thias Lauer schon sehr frith erkannt
hat und der ihm nach wie vor gute
Geschifte beschert. ,Viele denken, es
gibt heute so viele Kiichenhersteller
und Moglichkeiten fiir die Kunden,
aber an eine komplett individuell vom

N =

rk 25 H'owertige Kiichen

Leistungsstai

- plant, baut und installiert Matthias Lauer

~.im Jahr mit seinen beiden Mitarbeitern.
LY

12 | Wohnhandwerker 01/2024

Weiskirchen hat Matthias Lauer

eine Vinothek in Eiche natur gefer-8

tigt. Dort lagern jetzt Flaschen mit
Werten im fiinfstelligen Bereich.

Schreiner geplante und hergestellte
Kiiche kommt nix ran®, sagt einer, der
bescheiden-selbstbewusst behauptet,

»ohne Konkurrenz zu arbeiten® - in
einer Gegend, in der die Leistungsfa-
higkeit seines Unternehmens offenbar
tatsdchlich einmalig ist.

Das hat freilich seinen Preis, denn der
zweifache Familienvater arbeitet tdg-
lich zwolf bis 14 Stunden fiir das Un-

ternehmen, das seinen Namen trégt:
Tischlerei Lauer. Hier ist der Chef
noch ,,Midchen fiir alles“ - und sich
fiir nichts zu schade: ,Wir lassen nie-
manden hidngen und kommen auch
fir Kleinigkeiten.“ Das sei wichtig fiir
den Ruf im Ort und fithrt fast immer
zu Weiterempfehlungen, sagt der Tau-
sendsassa, der soeben 250.000 Euro in
eine neue Heizungsanlage investiert
hat - inklusive einem Extraanbau an
die Werkstatt, weil die krass-grofie
Abfallholz verwertende Anlage Platz
braucht, soll sie doch Werkstatt, Lager,
Biiro und Bestattungsraume heizen.
Hier wird klar, wenn Matthias Lauer
etwas macht, dann richtig. Oder er lasst
es eben sein. Da momentan ,,praktisch
kein Personal“ zu bekommen ist und
auch die potenziellen Lehrlinge nicht
gerade Schlange stehen (,,Industriegi-
gant Thyssenkrupp bildet in Wadern
derzeit mehr als 60 Lehrlinge aus, da
bleibt fiir einen kleinen Betrieb nicht
mehr viel iibrig.“), setzt er gezielt Ma-
schinen ein, um diesen Makel wieder
wettzumachen. Funktioniert, dennoch
macht er keinen Hehl daraus, dass er
trotzdem personell gerne aufstocken
wiirde: ,, Ich mochte nichts anderes als
ein kleiner aber durchaus feiner Hand-
werksbetrieb sein®, sagt Matthias Lau-
er, der jedes Jahr vier bis fiinf Prakti-
kanten hat und regelméflig ausbilden
mochte. Auch zwei weitere Gesellen
- einen fiir die Werkstatt, der andere
mit Schwerpunkt Montagearbeiten -
stehen auf seiner bislang unerfillten
Wunschliste. Es miisse halt passen -
und das tut es oft nicht.

So macht er eben weiterhin (fast) alles
selbst: vom Kundenbesuch, iiber Ge-
staltungsentwiirfe, Angebotserstellung,
Materialbestellung bis zur Maschinen-
programmierung und der Mitarbeit in
der Werkstatt und bei Montagen bei
den Kunden vor Ort. Klar, dass auch
die Rechnungsstellung dazugehort...
Man fragt sich unweigerlich: Wie
schafft der Mann das alles? Dann fallt
der Blick auf seinen kreativ-aufgeraum-
ten Schreibtisch und des Rétsels Losung
liegt zumindest teilweise auf der Hand,
denn zwischen den ganzen Geschifts-
papieren und Katalogen lugt eine fast
geleerte Tafel Kinderschokolade her-
vor - als Nervennahrung, wenn es mal

inplan-media

Fotos: Tischlerei Lauer (2)



Hochtechnologie Die neue Mega-
Heizungsanlage von Matthias Lauer ist auf
dem neuesten Stand der Technik.

wieder linger wird auf den Wegen zwi-
schen Kunden, Werkstatt und Biro.
Gewusst wie, eben auch an dieser Stelle.
Nur die Frage, was bislang die Hohe-
punkte in seinem kreativen berufli-
chen Schaffen waren, bleibt unbeant-
wortet. Stattdessen: ,Tatsichlich bin
ich auf alles besonders stolz®, sagt er
ohne Koketterie und verrit noch, dass
seine Kundschaft immer jiinger wird,

DIE fasz:merende Wel

was an Internetseiten wie Pinterest,
Facebook oder Instagram liegt. ,Da
kommen die Kunden und zeigen uns
schone Bilder und fragen, ob wir das
so oder so dhnlich nachbauen konnen,
angepasst an die Groflen ihrer Umge-
bung.“ Klar kénnen Matthias Lauer
und sein Team solche Inspirationen in
individuelle Mébel verwandeln - auch
ein Geschaft, das es so vor zehn Jahren
noch nicht gegeben hat, das aber flo-
riert, wie er freimiitig zugibt.

Apropos freimiitig: Matthias Lauer be-
zeichnet sich selbst mit einem Augen-
zwinkern als ,ehrlichen Michel®, der
gerne auch mal fiir Kollegen arbeitet,
selbst voll auf Designerlésungen steht
und die Kombination aus industri-
ell gefertigten Teilen in Kombination
mit individuellen Schreinerlésungen
- etwa bei Edelkiichen - fiir ein span-
nendes Thema halt.

Spannend wird auch sein, ob sich der
bescheiden auftretende Ehrgeizling in
seinem Berufsleben noch seinen lang
gehegten Wunschtraum wird erfiillen
konnen: ,Zwei schwebende, mitein-
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ander verbundene Seecontainer vor
unserem Betrieb wiirde ich gerne zu
einer gldsernen Showkiiche ausbauen
und dort Kiichenevents anbieten — und
natiirlich damit fiir unsere Kiichenl6-
sungen werben®, sagt der 50-Jdhrige,
der ja noch ein paar Jahre Zeit hat,
den Wunsch zur Wirklichkeit werden
zu lassen - und das gut sichtbar di-
rekt hinter der Kirche. Wahrlich, eine
spektakuldre Idee — weit mehr als ein
Marketing-Gag. Oder, um es mit einem
Zitat aus dem Artikel von vor zehn Jah-
ren zu sagen: ,,Mit technischen Innova-
tionen und unternehmerischem Mut
zum Erfolg - Schreinermeister Matthi-
as Lauer sucht sich Nischen in einem
sich stetig andernden Markt und triftt
damit den Nerv der Kunden.“1l

Mehr Infos und Kontakt:

Tischlerei Lauer, Matthias Lauer,
Kirchenweg 1, 66687 Wadern-Steinberg,
Telefon 06871-1084,

E-Mail info@tischler-unikate.de,

www.kuechen-wadern.de,

www.tischler-unikate.de

I

HENKES
PARKETT :

Gesundes Wohnen im €inklang mit der Natur

Auf iiber 400m? Ausstellungsfliche prisentieren wir unsere
hochwertigen Pakett-, Vinyl- und Laminatboden

HauptstraBe 19a

66636 Tholey-Hashorn/Saar
Tel.: 0 68 53 - 80 81

Fax: 0 6853 - 78 66

PARKETT-INDUSTRIEVERTRETUNGEN

Email: info@henkes-parkett.de
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. Werkstattfoto Sandra Diesel (rechts) mit ihren Eltern und dem lang-
j_'a'hrigen Mitarbeiter Tflorsten Mller, der sich gerne im Hintergrund hat.
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Selbst

st die Frau

Sie hat ihren Betrieb bewusst verkleinert — und setzt auf Uberschaubarkeit

und Flexibilitat: Sandra Diesel aus Gottelborn hat fur den Familienbetrieb

Heinrich Kalmes GmbH einen faszinierenden Weg gewahlt.

enau zehn Jahre ist es her,

als fiir die erste Ausgabe

des Wohnhandwerkers, eine

ungewohnlich  arbeitende
Schreinermeisterin und Betriebswir-
tin portrétiert werden sollte — und es
war beeindruckend, welchen Weg die
Betriebswirtin fiir sich und ihren Fa-
milienbetrieb gewahlt hatte. Daran hat
sich zehn Jahre spiter nichts gedndert,
auch wenn sich zwischenzeitlich viel
verdndert hat.

14 | Wohnhandwerker 01/2024

Seinerzeit hiefs es: ,,Schon frith hat San-
dra Diesel in der Werkstatt von Papa
Werner ,mitgebosselt’, wie die 35-Jah-
rige mit einem verschmitzten Lacheln
verrit. Das ist lange her, denn inzwi-
schen ist sie die Chefin des elterlichen
Traditionsbetriebs HEWEKA Kalmes
GmbH, den sie in dritter Generation
fuhrt. Was nicht so leicht ist, denn der
Markt verandert sich stark, da braucht
es gute Ideen und eisernen Willen so-
wie den Mut, Veranderungen anzuge-

hen. Das alles hat die fesche Frau mit
den pumucklrot gefarbten Haaren und
dem gewinnenden Lachen.”

Inzwischen firmiert die 45-Jahrige
Wohnhandwerkerin unter Heinrich
Kalmes GmbH, ist bewusst von sie-
ben auf drei Mitarbeiter geschrumpft
und hat das Profil ihres Unternehmens
dahingehend geschérft, dass das La-
denlokal Geschichte ist, Design und
Firmenlogo an heutige Standards an-
gepasst wurden und der fiir Auflen-

Fotos: inplan-media — Heinrich Kalmes GmbH



stehende eher sperrige Firmenname
HEWEKA (zusammengesetzt aus
HEinrich, WErner, KAlmes) jetzt der
Firmenhistorie angehort.

Ganz klar, Sandra Diesel setzt auf Zu-
kunft - und die ist fiir sie rosig: Weil es
einfach zu viel und zu arbeitsintensiv
wurde, hat sie vor sieben Monaten den
schweren Entschluss gefasst, das Be-
stattungsgeschift ihres Unternehmens
aufzugeben - sehr zum Missfallen
ihres Vaters Werner Kalmes, der ger-
ne weitergemacht hitte, aber die Ent-
scheidung der Tochter mittrdgt und
respektiert. ,Man darf sich als Unter-
nehmen nicht verzetteln. Die Anforde-
rungen an Bestattungen wurden von
Kundenseite immer hoéher, was mit
erheblichem zeitlichen und organisa-
torischen Aufwand verbunden war. Ir-
gendwann habe ich gemerkt, dass das
nicht mehr geht und einen schweren
Entschluss gefasst®, sagt eine Unter-
nehmerin, die ihren Betrieb auf das
Wesentliche reduziert hat und damit
aktuell sehr zufrieden ist.

»Wir sind nur noch zu dritt, sind da-
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SAVE THE DATEI

Erhellend Sandra Diesel kreiert aus
leeren Flaschen Decken-, Tisch- und
Stehlampen. Die Kunden mdgen es.

mit kleiner, aber auch besser®, sagt
die Perfektionistin, die in der neuen
Konstellation praktisch keine Rekla-
mationen mehr zu beklagen hat. Ganz
einfach auch deshalb, weil sie jetzt im-
mer mit auf der Baustelle ist. Vor zehn

19.04-21.04.2024 Sudring 37, Bitburg

©  +49(0) 656195 160
™M  info@epper-maschinen.de

»  www.epper-maschinen.de
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Jahren stand in der ersten Ausgabe des
Wohnhandwerker eine Passage, die so
noch immer gilt und deshalb an dieser
Stelle gerne wiederholt werden moch-
te: Dank der Pfiffigkeit der leiden-
schaftlichen Wohnhandwerkerin, der
ein ausgeprigtes Gespiir fiir Asthetik
innewohnt, ist diese Anpassung gelun-
gen. Und wie? ,Wir setzen ganz klar
auf individuelle Losungen, die es nicht
im Baumarkt gibt - und auf Qualitat.”
Hinzukommt, dass die Chefin immer
mit dabei ist, also auch Baustellen
selbst mitbetreut, was bei den Kunden
sehr positiv ankommt.

Das klappt jetzt mit der mehr als hal-
bierten Belegschaft natiirlich noch bes-
ser. Aber gibt es Schwerpunkte oder
macht die Schreinerei von Sandra Diesel
bewusst alles? ,,Ja, wir machen alles au-
Ber Treppen, sagt sie und lacht, weil sie
diesen Satz schon von vielen Kollegen
gehort hat. ,Wir setzen stark auf Repa-
raturen - etwa von Fenstern und Ti-
ren. Aber auch das Geschift mit neuen
Rollldden lduft fiir uns bestens®, sagt sie,
und verweist auf die stark alternde »
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» Gesellschaft: ,Je dlter die Menschen
werden, umso schwerer fallt es ihnen,
schwere Rollladen zu bedienen. Dann
kommen wir ins Spiel und installieren
elektrische Rollliden bei den Kunden

Treue Seele Biiro- und Familienhund
Levi ist inzwischen schon 13 und in Biiro
und Werkstatt immer mit dabei.

Mobil Das neue Auto der Heinrich Kalmes
GmbH ist als fahrende Werkstatt konzi-
piert —und immer aufgerdumt.

16 | Wohnhandwerker 01/2024

Vielfalt Wenn die Kunden bunte Elemente
haben wollen, geht das kreative Herz von
Schreinermeisterin Sandra Diesel auf.

und die wiederum empfehlen uns gerne
weiter. Hierbei kommt ihr zugute, dass
ihr Mitarbeiter Thorsten Miiller sowohl
Schreiner als auch Elektriker ist - und
seit 30 Jahren gerne im Betrieb ist.

Idealzustand Wenn Sandra Diesel selbst
Maschinen nutzt, wird die Werkstatt
schnell zu ihrem Lieblingsplatz.

Plotzlich geht die Tiir auf und der Post-
bote bringt neue Auftrige und Rech-
nungen. Biiro- und Familienhund Levi
(13) ist begeistert, denn er staubt -
schwanzwedelnd - gleich zwei Leckerlis
von dem freundlichen Herrn mit dem
Posthorn auf der Jacke ab. Das lenkt
kurz ab, trigt aber zur guten Stimmung
im Betrieb bei, in dem Vater und Mutter
immer noch fleiffig mitarbeiten. Sandra
Diesel sagt ohne Umschweife: ,Ich bin
zufrieden, wie es lauft.“ Gleichzeitig gibt
sie zu erkennen, dass das nicht immer
so war — was sie schliefSlich zum Han-
deln veranlasst hat.

Eine nicht leichte Entscheidung war es
auch, keine Auszubildenden mehr ein-
zustellen. Und warum das? ,Erstens ist
es verdammt schwer, guten Nachwuchs
zu finden und zweitens hatte ich das Ge-
fithl, den jungen Menschen nicht genug
Aufmerksamkeit widmen zu kénnen,
weil ich ja voll auf den Baustellen mit-
arbeite. Deshalb habe ich beschlossen,
das Thema vorerst ad acta zu legen.”
Keine Frage, die Frau weif3, was sie will
- und was sie kann. Wegen der redu-
zierten Belegschaft bleibt ihr meist nur
der Samstag, um die notigen Biiroar-
beiten zu erledigen. Aber sie sagt das
so, als sei das kein Problem, denn sie
tut ja gerne, was sie tut. Und welche
Auftrige machen ihr als Schreinerin
besonders viel Freude. Da lachelt sie
und sagt ohne Umschweife: ,Wenn
Kunden bunte Mobel méchten, dann
geht mein Herz auf” Besagte Kun-
den kommen dann zu ihr, weil sie in
einem Internet-Video etwas gesehen
haben, was ihnen geféllt und das sie
gerne individuell fir ihre Bedirfnis-
se von einem Schreinerbetrieb vor
Ort nachgebaut haben mochten. Das
ist dann ganz klar ein Fall fiir Sandra
Diesel. Thr vielsagendes Licheln und
ein strahlendes Gesicht sollen wohl
heif3en: ,,So ist es!“1l

Mehr Infos und Kontakt:
Heinrich Kalmes GmbH,
Geschéftsfiihrer Werner Kalmes
und Sandra Diesel,
HauptstraBe 120,

66287 Quierschied-Gottelborn,
Telefon 06825-5684,

E-Mail info@heweka.de,
www.heweka.de

Fotos: Heinrich Kalmes GmbH — inplan-media (3) — Leyendecker HolzLand



TECHNIK & INNOVATION

Leyendecker HolzLand prasentiert
die neue EGGER-Kollektion Dekorativ 24+

Als fiihrender regionaler

Holzhéandler bleibt Leyendecker
HolzLand aus Trier stets am Puls
der Zeit, wenn es um innovative
dekorative Holzwerkstoffe geht.

uf sieben gut besuchten Présen-
Atationsveranstaltungen der neu-

en Egger-Kollektion Dekorativ
24+ haben rund 320 Kunden aus Trier
und Umgebung, dem Saarland, Luxem-
burg und Belgien bereits einen exklusi-
ven Vorgeschmack erhalten, welche De-
kor- und Strukturneuheiten ab Februar
zur Verfiigung stehen werden.
Die rege Teilnehmerresonanz zeigen
einmal mehr, dass Veranstaltungen wie
diese den Nerv der Zeit treffen. Denn sie
bringen Handwerker und Architekten
auf den neusten Stand - und als posi-
tiver Nebeneffekt auch direkt miteinan-
der ins Gesprach. AusschliefSlich fiir die

|

Glanzvoll Die neue EGGER-Kollektion
Dekorative 24+ wurde kirzlich vorgestellt.

Veranstaltungsreihe hat Leyendecker
HolzLand eine eigene Ausstellung mit
den EGGER-Dekoren konzipiert. Meh-
rere Stelen und Ausstellungsflichen zei-
gen grof3flachig die Dekor-Innovationen
und machten diese hautnah erlebbar.

Dieter Bux, Auflendienstmitarbeiter
von EGGER, und Jirgen Schmidt, zu-

standig fiir die Architektenbetreuung
in Deutschland, prasentierten in kurz-
weiligen Vortrigen den Besuchern die
Kollektion Dekorativ 24+ mit inspi-
rierenden Neuheiten sowie bewédhrten
Dekoren, nachhaltige und wohngesun-
de Produkte und eine Vielzahl an digi-
talen Services.

»Die fiir uns erfolgreiche Prisentati-
on ist auch das Ergebnis gemeinsamer
Anstrengungen unseres Leyendecker-
HolzLand-Teams. Wir sind dankbar
fiir den groflen Kundenzuspruch und
freuen uns auf eine erfolgreiche Markt-
einfithrung®, so Jorg Hausmann, Ge-
schiftsfithrer der Leyendecker Holz-
Land GmbH & Co. KG. 1

Mehr Infos und Kontakt:

m https://leyendecker.de

| https://shop.leyendecker.de
m https://b2b.leyendecker.de

Der Sparkassen-
Privatkredit
mit Top-Beratung.

Setzen Sie auf verantwortungsvolle
Beratung statt auf gut gemeinte
Ratschldge: Denn mit uns finanzieren
Sie lhre Vorhaben nicht nur sicher und
schnell, sondern auch transparent und
flexibel. Jetzt informieren — direkt in
lhrer Filiale oder online unter:
www.sparkasse.de/kredit

Weil’'s um mehr als
Geld geht.

o
— Finanzgruppe

SaarLB LBS

Sparkassen
SAARLAND Versicherungen



Aus Liebe zum Holz:

BECHER bleibt Wa

Die Waldpatenschaft des
Wiesbadener HolzgroBhandlers
BECHER, der gleichzeitig

seit Jahren auch Partner der
Wohnhandwerker im Saarland ist,
geht jetzt bereits in das vierte Jahr.

er Ursprung des Familienun-
D ternehmens BECHER liegt seit

iiber 80 Jahren im Holz und
somit auch in den Waldern. Als nach-
wachsender Rohstoff ist Holz umwelt-
freundlich und vielseitig einsetzbar.
»Wir sind uns jedoch der Bedrohung
durch die wirtschaftliche Nutzung der
Wilder bewusst und mochten den Er-
halt der einzigartigen Vielfalt im Wald
unterstiitzen. Aus diesem Grund ist
BECHER seit 2021
NABU-Waldpate.
Wir setzen hiermit
ein Zeichen fiir un-
sere Tradition, un-
sere Leidenschaft
und die Verant-
wortung gegeniiber
unserer Umwelt®,
sagt BECHER-Ge-

Michael
Kongeter
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schiftsfithrer Michael Kongeter dem
Wohnhandwerker.

Zum Hintergrund: Der Wald ist ein
Lebensraum mit hoher Artenvielfalt.
In mitteleuropdischen Buchenwildern
kommen mehr als 6.700 Tierarten und
rund 4.300 Pflanzen und Pilzarten vor,
jedoch ist diese Vielfalt stark bedroht.
Fiir unzdhlige Tier- und Pflanzenarten
wird der Lebensraum durch Fichten-
monokulturen, Kahlschlige oder den
Einsatz von Pestiziden zerstort. Auf-
grund der Holznutzung diirfen Bdume
und Wilder in der Regel nicht lange al-
tern. Bereits im Alter zwischen 100 und
150 Jahren werden Buchen geerntet. In
Urwildern dagegen konnen Rotbuchen
dreimal so alt werden - bis zu 400 Jahre.
Die Rotbuchenwilder Mitteleuropas
sind weltweit einzigartig und gut 25
Prozent des Verbreitungsgebietes lie-
gen in Deutschland. Durch ihre Struk-
turvielfalt bieten sie einen Lebensraum
fiir viele Tiere, Pflanzen und Pilze, die
heute auf der ,Roten Liste stehen. Die
besonderen Strukturen und Nischen
eines Buchenwaldes, wie beispielswei-
se Astabbriiche, Blitzrinden oder ab-

dpate

gebrochene Baumstiimpfe, dienen als
Unterschlupf und Bruthohle fiir viele
Tiere sowie als Lebensgrundlage fiir
holzzersetzende Pilze. Bei lediglich 14
Prozent liegt der derzeitige Anteil der
Buchen im Wald. Okologisch wertvol-
le Buchenwilder mit einem Alter von
tber 160 Jahren haben heute gerade
mal einen Anteil von 0,27 Prozent.
Der Naturschutzbund Deutschland
(NABU) ist der mitgliederstirkste
Umweltverband in Deutschland und
setzt sich fiir eine naturnahe Wald-
nutzung ein. Ein Beispiel hierfiir ist
das Dauerwaldprinzip, in dem Wilder
ohne Kahlschldge bewirtschaftet wer-
den. Durch den Einsatz des NABU soll
langfristig auf 90 Prozent der Waldfla-
che eine schonende und naturorien-
tierte Waldwirtschaft méglich sein.
Naturschutz vor Ort: In vielen Re-
gionen setzen sich Ortsgruppen des
NABU fiir mehr Naturschutz im Wald
ein. Projekte mit Kindern und Jugend-
lichen beispielsweise sollen den Wald
erlebbar machen.

Mehr Infos: www.becher-holz.de

Fotos: inplan-media — BECHER



VERBAND & BRANCHEN

Zehn Jahre,
sechzig Ausgaben

Der Wohnhandwerker hat Geburtstag — ein Grund zum Feiern fur den
Wirtschaftsverband Holz und Kunststoff Saar, denn es ist nicht selbstverstandlich,

dass ein vergleichsweise kleiner Verband solch ein Magazin herausgeben kann.

N o i — o E———
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ege der Informationsver-
breitung gibt es wahrlich
viele - heutzutage noch weit

mehr als vor zehn Jahren, als die ers-
te Ausgabe des Wohnhandwerker die
Druckerei verlassen hat. Doch wah-
rend man im omniprasenten Internet
erst suchen und finden muss, sich auch
leicht verlieren kann, machen Print-
medien — wie der Wohnhandwerker —
oftmals einen seridseren und vertrau-
enswiirdigeren Eindruck, denn einmal
veroffentlicht konnen diese nicht mehr
bearbeitet oder geloscht werden. Im
Gegensatz zu digitalen Medien - die-

Auf, idse 4
Herrenikonnen
Sie bauen .l

ol A
25 Jahre im
Dienst der =
Ausbildung
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se konnen auch nach Veréftentlichung
schnell und einfach angepasst werden.
Aber lohnt es sich in unserem Digital-
zeitalter iberhaupt noch, ein Magazin
auf Papier zu drucken? Die Antwort:
definitiv Ja! Denn Fachzeitschriften
wie der Wohnhandwerker entfalten auf
den Leser eine Wirkung, die mit digita-
len Angeboten nicht zu vergleichen ist.
Anders als im Web vermitteln auf Pa-
pier gedruckte Magazine greifbare In-
formationen, mit denen sich die Leser
deutlich intensiver auseinandersetzen.

Wer ein gedrucktes Heft liest, ist hell-
wach. Hier gibt es keine blinkenden

. | Zwei Chefs;
“{'eine Erfolgs:
hte;

Buttons, plotzliche Pop-up-Fenster
oder Second Screens. Der Leser kon-
zentriert sich wihrend der Lektiire voll
und ganz auf die Inhalte. Genau das
macht Zeitschriften so attraktiv fir
hochwertige redaktionelle Artikel und
Werbeanzeigen. Der Fokus des Lesers
liegt allein auf der Zeitungsseite, mit
der er sich im Augenblick beschiftigt.
Wihrend sich Leser von gedruckten
Produkten also ernsthaft mit den In-
halten beschiftigen, neigen Online-Le-
ser dazu, Texte nur noch zu scannen.
Sie tauchen nicht wirklich in den Text
ein, sondern iiberfliegen die Uber-

Foto: IKK Siidwest / Jennifer Weyland
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o MR . STTDE .
Hier Wwird Service
noch gelebt -

schriften und die ersten Zeilen der
Absiatze lediglich. Was Online-Leser
suchen, sind funktionale und pragma-
tische Losungen. Mit Spafl und Freude
am Lesen hat das haufig nichts mehr
zu tun. Bei Printprodukten sieht das
anders aus. Hier gonnen sich die Le-
ser einen Moment der Ruhe, um einen
Text von Anfang bis Ende zu lesen und
auf sich wirken zu lassen. Nur so kén-
nen wichtige Schlagworter und Aussa-
gen nachhaltig im Gedéchtnis bleiben.
Dann wire da noch das Thema Glaub-
wiirdigkeit. Magazine wie der Wohn-
handwerker machen immer eine gute
Figur und einen seriésen Eindruck.
Auf Papier gedruckt sind Botschaften

Ein Gesicht .
der Zukunft

glaubwiirdiger. In sozialen Netzwerken
kann jeder auf die Schnelle einen Post
verdffentlichen. Die Folge sind Falsch-
meldungen und Rechtschreibfehler, die
uns oft Kopfschmerzen bereiten. Dem-
gegeniiber geht einer gedruckten Zeit-
schrift Recherche, Planung und viel
Liebe zum Detail voraus. Einen Text im
Internet kann man jederzeit verdndern
oder entfernen. Doch wer seine Texte
in einem Magazin drucken ldsst, steckt
von vornherein mehr Arbeit in die in-
haltliche Qualitat. Das wissen auch die
Leser zu schitzen. Denn die Informa-
tionen gedruckter Zeitschriften stufen
wir automatisch als zuverldssig und
vertrauenerweckend ein.

VERBAND & BRANCHEN

Das findet auch
Prof. Dr. Jorg Loth,
der Vorstands-
vorsitzende der
IKK Siidwest und
Wohnhandwerker-
Partner der ersten
Stunde: ,Aus lan-
ger Tradition ist
die IKK Sidwest
eng mit dem Handwerk verbunden.
Als Innungskrankenkasse im Siidwes-
ten liegen uns die Gesundheit und die
Interessen der Handwerker in der Re-
gion sehr am Herzen. Daher ist es fiir
uns eine Selbstverstindlichkeit, uns im
Wohnhandwerker zu engagieren.“ I

Pirof. Dr.
Jorg Loth

Saubere Luft mit System

Fragen Sie den Fachhandler lhres Vertrauens

Die neuen Entstauber NE J - der MaRstab

* ABB Synchron-Reluktanz-Motor der Effizienzklasse IE5

« Zertifizierte Brandschutzklappe (kein Léschmittel erforderlich)
* Touchpanel fiir Parametrierung, Betrieb und Analyse

* Volumenstrom von bis zu 8.000 m%h

» Unterdruckbetrieb = 100% staubdicht

» 10 Bearbeitungsmaschinen anschlieBbar

A-E>

www.hestro.de
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Bezirksinnungsversammlungen
2024 bis Ende Marz

Bis Ende Méarz werden die
jeweiligen Innungsversammlungen
der vier saarlandischen
Bezirksinnungen durchgefiihrt.
Bei allen Veranstaltungen stehen
Neuwahlen des Bezirksvorstandes
sowie Berichte aus Innung und
Verband auf der Tagesordnung.
Zudem wird sich der designierte
neue Geschéaftsfiihrer Peter
Bruxmeier vorstellen, der bei der
Mitgliederversammlung am 26. April
in sein Amt gewahlt werden soll.

m St. Wendel-Neunkirchen

Die Versammlung der Bezirksinnung
St. Wendel-Neunkirchen findet am
Sonntag, 25. Februar, 10.30 Uhr, im
Illinger Wirtshaus
IWTS  (Braugas-
se 4, 66557 Illin-
gen) statt. Zu Gast
wird Roland Theis
(CDU) sein, Land-

‘ tagsabgeordneter
E und  Kreisvorsit-
Roland zender der CDU
Theis Neunkirchen.

m Saar-Pfalz

Die Versammlung der Bezirksinnung
Saar-Pfalz findet am Freitag, 8. Mirz,
18.30 Uhr, im Hotel Bliesbriick (Ru-
benheimer Strafle 13, 66453 Gers-
heim) statt.

m Saarlouis-Merzig

Die Versammlung der Bezirksinnung
Saarlouis-Merzig findet am Mitt-
woch, 13. Mairz, 18.30 Uhr, bei der
Schreinerei Raphael Haas (Bachtal-
strafle 218a, 66773 Schwalbach-Elm)
statt. Zu Gast wird
Raphael  Schifer
(CDU) sein, Land-
tagsabgeordneter,
parlamentarischer
Geschidftsfihrer
der  CDU-Land-
tagsfraktion und
Kreisvorsitzender
der CDU Saarlouis.

Raphael
Schéfer

Ty " Neunkirchen-St. Wendel fin-

(detim IWI‘S in lllingen statt.

m Saarbriicken

Die Versammlung der Bezirksinnung
Saarbriicken findet am Montag, 18.
Mirz, 18.30 Uhr, beim Ruder-Club
Saar (Hindenburgstrafle 65, 66119
Saarbriicken) statt. Zu Gast wird Ralph
Schmidt (CDU)
sein,  Direktkan-
didat fiir die Wahl
zum Regional-
verbandsdirektor
Saarbriicken. Auf
der Tagesordnung
steht auch ein ak-
tuelles energiepoli-
tisches Thema. i

Ralph
Schmidt

Auf der diesjahrigen Holz-Hand-
werk in Niirnberg prisentiert sich
die Firma Schuko vom 19. bis 22.
Mirz wie gewohnt als Spezialist fiir
Absauganlagen sowie Oberflichen-
und Filtertechnik fiir das holzver-
arbeitende und -bearbeitende Ge-
werbe. Die neuen Vacomaten der
Baugrofien 140 XPE, 160 XPe, 180

Schuko prasentiert Absaug- und Entsorgungslosungen

Beeindruckend Der Schuko-Messe-
stand auf der Holz-Handwerk in Nirnberg.

XPe und 200 XPe sind nicht nur res-
sourceneffizienter, sondern ermog-
lichen ein noch produktiveres und
ergonomischeres Arbeiten im Be-
trieb. Auf der Holz-Handwerk 2024
ist Schuko in Halle 10 auf Stand 106
zu finden. 1

Mehr Infos und Kontakt:

www.schuko.de
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Auf dem Holzweg Die Klasse 10a der
Lothar-Kahn-Gemeinschaftsschule aus
Rehlingen-Siersburg war zu Gast.

Erste Schule
im Saarland
auf dem Holzweg

Erstmals konnte der Wirtschafts-
verband Holz und Kunststoft Saar
eine Schiilergruppe zur Wanderung
iiber den Holzweg begriiflien: Den
Schiilern der Klasse 10a der Lothar-
Kahn-Gemeinschaftsschule aus Reh-
lingen-Siersburg mit ihren Lehrern
vermittelten Geschiftsfithrer Michael
Peter und Geschiftsstellenmitarbei-
ter Patrick Dietz einen Eindruck vom
Nachhaltigkeitsprinzip der  Forst-
und gesamten Holzwirtschaft. Der
anschliefende Rundgang durch die
Schreinerlehrwerkstatt machte ganz
nebenbei auch Werbung fiir den Aus-
bildungsberuf des Schreiners.
Zukiinftig sollen mit Unterstiitzung
des saarlandischen Bildungsminis-
teriums vermehrt Schulklassen an
Wander- oder Projekttagen den kom-
pletten Holzweg beschreiten und an-
schlieflend die verbandseigene Aus-
bildungsstdtte besichtigen. Damit
wird aus einem zeitlich begrenzten
Projekt eine dauerhafte und nachhal-
tige Einrichtung.

Jedenfalls kam die Premiere gut an
und vielleicht verhilft die Initiative
nachhaltig zum Umdenken: ,Denn
allzu oft“, so Hans-Jorg Schuhn, Leh-
rer an der Rehlinger Schule, ,sehen
jugendliche Schulabginger gar nicht
die Option einer handwerklichen Aus-
bildung, sondern sind fixiert darauf,
weiter in die Schule zu gehen - leider
meist ohne konkretes Berufsziel.“ I

VERBAND & BRANCHEN

INFO

24. Sudwestdeutsche Bestatterfachtagung

Termin:
Freitag, 15. Méarz, 15.30 Uhr.

Veranstalter:

Fachinnung Holz und Kunststoff,
Innung fiur Schreiner, Bestatter
und Baufertigteilmonteure,

Von der Heydt, Anlage 45-49,
66115 Saarbriicken,
www.bestatter.saarland.

Ort:
Schreinerlehrwerkstatt in
Saarbriicken-Von der Heydt.

15.30 Uhr: BegriiBungskaffee,
Austausch unter Kollegen und
mit den Ausstellern.

16.00 Uhr: BegriBBung durch
den Fachgruppenvorsitzenden
Peter Schneider.

Entwicklungen bei der
Sozialbestattung und der
Bestattungsvorsorge
(Geschéftsfiihrer Michael Peter).

Sterbefallverwaltung
(automatisches Ausflillen von
Formularen, Rechnungserstel-
lung, Organisation von Vorsorge-
vertrdgen, Prdsentation der
Bestatter-Software der

Pacemo GmbH, Hamburg.

17.15 Uhr: Pause, Austausch unter
Kollegen und mit den Ausstellern.

17.45 Uhr: Revisionssichere
kaufmannische Daten (Steuer-
beraterin Dorothee Schirra).

Liquiditatssicherung und Schutz
vor Forderungsausfall (Vorstellung
der Factoring-Angebote der
abcfinance GmbH, Kaln).

Im Anschluss:
Fachgruppenversammliung
(Neuwahl des Fachgruppenvorsit-
zenden und -ausschusses).

21.00 Uhr: Ende der Veranstaltung.

Anderungen der Programmfolge
und -inhalte bleiben vorbehalten.

Teilnahme:
Die Tagungspauschale (einschlieB3-
lich Essen und Getranke) betragt
pro Teilnehmer 30 Euro. Die Teil-
nehmerzahl ist begrenzt. Es gilt die
Reihenfolge der Zahlungseingange
auf einem der nachfolgenden Kon-
ten der Fachinnung:
m BankiSaar, BIC SABADESS,

IBAN DE80591900000302222002
B Sparkasse Saarbricken,

BIC SAKSDE55XXX,

IBAN DE11590501010000475608

Anmeldungen:

Anmeldungen bitte lber das
Onlineformular oder per E-Mail an
p.dietz@schreiner-saar.de.

Bitte Teilnehmerzahl angeben.

Schuk

et ATl & +49 (0)6763 / 30 319-0

Ihr Partner fiir innovative Absaug- und Filtertechnik im Saarland

[ERGE-
EFILIENL &
FRCERMITIEL

RESHUGANLAGEN
FILTERTECHKIK

OBERFLACHEN-
SYSTEME

LARMGEIHITY

. AUTOMAETERIND
www.schuko.de RETREiER- e
PFLCHTEN

kirchberg@schuko.de

Wohnhandwerker 01/2024 | 23



VERBAND & BRANCHEN

PARTNER

O Rdam

Hixlz mit Zukunft

BECHER.

E EGGER

HEES &
PETERS

He HOMAG

LE /ENDECKER

Ihr HolzLand

-_ "
POINT LINE

Soltwa

WICKERT-HOL?

FATLINCH . MACHAAITG

Adam GmbH
Sargmanufaktur
Michelbacher StraBe 2
D-55471 Wiischheim
Telefon 06761-4204
www.adam-sarg.de

BECHER GmbH & Co. KG
HolzgroBhandlung
Blieskasteler StraBe 56
D-66440 Blieskastel
Telefon 06842-92300
www.becher.de

EGGER Holzwerkstoffe
Brilon GmbH & Co. KG,
Im Kissen 19

D-59929 Brilon
Telefon 0800-3443745
www.egger.com

HEES + PETERS GmbH
Tradition aus Trier
MetternichstraBe 4
D-54292 Trier

Telefon 0651-209070
www.heesundpeters.com

HOMAG GmbH
HomagstraBe 3-5
D-72296 Schopfloch
Telefon 07443-130
vertrieb.deutschland@
homag.com

Leyendecker HolzLand
GmbH & Co. KG
Luxemburger StraBe 232
D-54294 Trier

Telefon 0651-82620
www.leyendecker.de

PointLine CAD GmbH
Software fiir Schreiner
Freiburger Weg 13
D-79292 Pfaffenweiler
Telefon 07664-9614441
www.pointlinecad.de

Wickert Holzfachhandel
GmbH & Co. KG,
LotschstraBe 2
D-76829 Landau
Telefon 06341-6840
www.wickert.net

//ADLER |

Biichner

e T T L Y]

ij
Henkes
Parkett

GRK Sudwest

OPODDESCHGER

Saarlindischer
Sargvertrieb

Sarah Christmann e.X,

WURTH

Diese Zulieferfirmen sind Mitglied im Forderkreis des
Wirtschaftsverbandes Holz und Kunststoff Saar e. V.

ADLER Deutschland GmbH
Lackfabrik
KunstmihlistraBe 14
D-83026 Rosenheim
Telefon 08031-3045174
www.adler-lacke.com

BiichnerBarella
Versicherungsmakler GmbH
Nell-Breuning-Allee 8
D-66115 Saarbriicken
Telefon 0681-595330
www.buechnerbarella.de

Epper GmbH

Maschinen & Werkzeuge
Siidring 37

D-54634 Bitburg

Telefon 06561-95160
www.epper-maschinen.de

Henkes Parkett GmbH
Industrievertretung
HauptstraBe 19a
D-66636 Tholey-Hasborn
Telefon 06853-8081
www.henkes-parkett.de

IKK Siidwest
Krankenversicherung
Europaallee 3-4
D-66113 Saarbriicken
Telefon 0681-38761000
www.ikk-suedwest.de

OPO Oeschger GmbH
Werkzeuge & Beschldge
AlbertistraBe 16, D-78056
Villingen-Schwenningen
Telefon 07720-85840
www.opo.de

Saarlandischer Sargvertrieb
Sarah Christmann e. K.
SiidstraBe 18

D-66780 Rehlingen-Siersburg
Telefon 06835-6059000
www.saarsarg.de

Adolf Wiirth GmbH & Co. KG
Niederlassung Saarbriicken
Im Rotfeld 21

D-66115 Saarbriicken
Telefon 0681-948650
www.wuerth.de

Andres & ﬂ:ﬂ SSIManm

Hesse Lignal
Inspiring you

\Ir

o
H
Klauvs

EUROFER Gruppe

PaletteCRD

P.;r!'._w_| rocme

FEUERBESTATTUNG

Andres & Massmann
GmbH & Co. KG, Sargideen
Zur oberen Heide
D-56865 Blankenrath
Telefon 06545-93640
www.andres-massmann.de

CAD+T Solutions GmbH
Software-Ldsungen
Gewerbepark 16

A-4052 Ansfelden
Telefon 0043-7229-831000
www.cadt-solutions.com

FELDER GROUP, Holz-
bearbeitungsmaschinen
KR-Felder-StraBe 1
A-6060 Hall in Tirol
Telefon 0043-5223-58500
www.felder-group.com

Hesse GmbH & Co. KG
Lacke und Beizen
Warendorfer StraBe 21
D-59075 Hamm
Telefon 02381-963810
www.hesse-lignal.de

Klaus Baubeschldge GmbH
Partner des Handwerks
KoBmannstraBe 39-43
D-66119 Saarbriicken
Telefon 0681-98620
www.klaus-sb.de

Palette CAD AG
Perfect rooms
BehlesstraBe 9-11
D-70329 Stuttgart
Telefon 0711-95950
www.palettecad.com

Vereinigte Feuerbestattung
Saar GmbH, Krematorium
RathausstraBe 24
D-66333 Volklingen
Telefon 06898-138000
www.feuerbestattung-saar.de

Zeitenwende beim Verband: Bitte Termin vormerken!

Fachinnung und Wirtschaftsverband
Holz und Kunststoff Saar veranstalten
ihre diesjahrige Landesmitglieder-
versammlung am Freitag, 26. April,
ab 18 Uhr in der Schreinerlehrwerk-
statt. Ganz wesentlicher Punkt sind
die Wahlen der Nachfolger von Ge-
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schiftsfihrer Michael Peter (seit 1990
im Amt) und des seit 2014 amtierenden
Landesinnungsmeisters Karl Friedrich
Hodapp. Dariiber hinaus wird auch
der gesamte Vorstand neu gewidhlt —
mit Ausnahme der Bezirksobermeis-
ter, die kraft Wahl in den Bezirksver-

sammlungen geborene Mitglieder des
Gesamtvorstandes sind. Fiir das leibli-
che Wohl ist bestens gesorgt. Zur An-
meldung bitte das Online-Formular
auf der Website verwenden. I

Mehr Infos und Anmeldung:
www.schreiner.saarland

Fotos: HEES + PETERS — NESTRO — inplan-media



Neuausrichtung bei
HEES + PETERS

Die HEES + PE-
TERS GmbH hat
ihre Abteilung fir
Stationdrmaschi-
nen, -anlagen und
-service als eigen-

staindige GmbH un- - &/
ter der Firmierung Christopher
H+P  Maschinen Monzel

GmbH ausgelagert.

Dieser strategische Schritt markiert
einen Meilenstein in der Entwicklung
des Unternehmens und tragt zur Stér-
kung der Wettbewerbsposition bei. Die
neu gegriindete Gesellschaft steht un-
ter Leitung von Christopher Monzel,
einem Experten auf dem Gebiet der
Stationdranlagen. Mit einem klaren Fo-
kus auf Innovation und Kundenorien-
tierung wird die Tradition von HEES +
PETERS im Vertrieb hochwertiger sta-
tiondrer Maschinen fortgesetzt. i

Mehr Infos: www.heesundpeters.com

NESTRO préasentiert
Kompakt-JET-Filter

Die 1977 ge-
griindete NES-
TRO Lufttechnik | -
GmbH ist einer der
groflen, etablierten =
Hersteller von Pro- |
dukten und Syste-
men fiir die Absaug-
und  Filtertechnik
sowie fiir deren
nachgeschaltete
Heiztechnik, fur die
Oberflichentechnik
und die Sortier- und Entsorgungstech-
nik. Auf der Fachmesse Holz-Hand-
werk in Nirnberg (19. bis 22. Mirz)
préasentiert das Unternehmen in Halle
10.0 auf Stand 212 die neue JET-Filter-
Baureihe Typ NKJ, der besonders fiir
mittlere Betriebsgrofien von groflem
Interesse sein wird. Auf der Messe gibt
es Live-Vorfithrungen. i

Mehr Infos: www.nestro.com/de

Effizient Die neue
JET-Filter-Baureihe
NKJ von NESTRO.

VERBAND & BRANCHEN

Neues Webshop-
Erlebnis bei Wickert

Die Wickert Holz-
fachhandel GmbH
& Co. KG, seit
vielen Jahren ver-
lasslicher Partner
des  Wohnhand-
werker, hat ihren
B2B-Shop  einer
Komplettrenovie-
rung unterzogen.
Johannes Weber, Standortleiter in
Landau, erlautert die Philosophie da-
hinter: ,Mit stetigem Wachstum und
der kontinuierlichen Verbesserung
unserer Dienstleistungen ist es unser
Ziel, unseren Kunden ein noch besse-
res Einkaufserlebnis zu bieten. Unser
Webshop wurde fiir eine nahtlose Nut-
zung auf mobilen Gerdten optimiert.
Gewerbekunden finden hier auch In-
formationen zu aktuellen Lagerbestin-
den und individuellen Preisen.“ll

Mehr Infos: www.wickert.net/profi-shop

Johannes
Weber

.—-'U

Die Vereinigte Feuerbestattung Saar GmbH
entstand aus dem Zusammenschluss der

Feuerbestattungen Saarbriicken und
Vélklingen.

Mit jahrzehntelanger Erfahrung, Kompetenz
und Zuverlassigkeit garantieren wir einen
wiirdevollen Abschied und das seit 1930.

oo

Entscheiden Sie selbst, wo Ihr Angehériger
eingedschert wird und setzen Sie auf Qualitat
und Service. Nutzen Sie dafiir Informationen
zur Bestattungsvorsorge auf unserer Webseite
www.feuerbestattung-saar.de.

Gerne stehen wir lhnen auch fiir ein
personliches Gesprach zur Verfligung. Rufen
Sie uns an oder nutzen Sie unsere Fiihrungen

in Vélklingen oder Saarbriicken.

VEREINIGTE

FEUERBESTATTUNG
SAAR

RathausstraBe 24, 66333 Volklingen
Tel. 06898/13-8000
www.feuerbestattung-saar.de
info@feuerbestattung-saar.de
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MARKTPLATZ

Maschinen gesucht. Wir suchen immer
gebrauchte Holzbearbeitungsmaschinen.
Telefon 06561-95160, 0151-14508843 oder
E-Mail f.thiex@epper-maschinen.de.

TRAUER

Alban Plegniere

Schreinermeister
aus Niedaltdorf

*22.06.1937 1 20.12.2023

PARTNER

Bauwerk Parkett
Deutschland GmbH
BAUWERK"® Bahnnofstrage 77
Parkett D-72411 Bodelshausen
Telefon 07471-7000
www.bauwerk-parkett.com

Berger-Seidle GmbH
Parkett will das Beste!
MaybachstraBe 2
D-67269 Griinstadt
Telefon 06359-80050
www.berger-seidle.de

Bona Deutschland GmbH
Vertriebsgesellschaft

® JahnstraBe 12
ona D-65549 Limburg
Telefon 06431-40080
www.bona.com

Bostik GmbH
Klebstoffe

gostik An der BundesstraBe 16

Beorger-

A D-33829 Borgholzhausen
Telefon 05425-8010
www.bostik.de

o Georg Gunreben GmbH &
2 Co. KG, Parkett seit 1895
PointstraBe 1-3
D-96129 Strullendorf
Telefon 09543-4480
GUNREBEN www.gunreben.de
= Henkes Parkett GmbH
}J Industrievertretung
HauptstraBe 19a
D-66636 Tholey-Hashorn
Henkes  rejefon 068532081
Parkett www.henkes-parkett.de

Parkett Hinterseer GmbH
Parkett seit 1904
[ Max-Planck-StraBe 4
D-06796 Brehna
tll!ﬂtﬁl“ﬂsﬁﬁﬁ Telefon 034954-68910
www.hinterseer.com

der Parkettleger u. 1 -
Raumausstatter L

Maria Drautzburg

Bestatterin
aus Mandelbachtal

* 06.02.1943 113.01.2024

Gerd Mayer

Orgelbaumeister
aus Heusweiler

* 01.04.1941 1 03.01.2024

Mit seinem in Heusweiler
ansassigen und weltweit hoch
angesehenen Familienbetrieb

war Gerd Mayer Uber Jahrzehnte
hinweg Gastmitglied
in der Schreinerinnung.

Der Wirtschaftsverband
Holz und Kunststoff
Saar und die Schreiner-
innung des Saarlan-
des trauern um Schrei-
nermeister Reinhold
Dincher, Trager der
héchsten Verbandsaus-
zeichnung, der Ehren-
nadel in Gold mit Eichenlorbeer.
Er verstarb am 29. Januar 2024 im
Alter von 91 Jahren.

Reinhold Dincher erwarb sich
groBes Ansehen bei den Kol-
legen durch sein langjahriges
Engagement in verschiedenen
Ehrenamtsfunktionen, ob als Vor-

Reinhold Dincher
Schreinermeister aus Puttlingen

*13.10.1932 1 29.01.2024

standsmitglied in der
Bezirksinnung, als
Sachverstandiger  fur
das Schreinerhandwerk
und von 1986 bis 1998
als Bezirksobermeister
und stellvertretender
Landesinnungsmeister.
Nicht zuletzt konnte er
seinem Sohn Peter Dincher mit er-
folgreicher Unternehmensfiihrung
und glaubhafter ehrenamtlicher
Tatigkeit als Vorbild dienen, der
sowohl als Geschéaftsfihrer der Fa-
milien-GmbH als auch als stellver-
tretender Landesinnungsmeister
in seine FuBstapfen getreten ist.

N ZUSAMMEN HEES &

ANS WERK PETERS

€3 (O) HEESUNDPETERS.COM
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GLUCKWUNSCH

Josef Ries, Vorstandsvorsitzen-
der des Deutschen HolzTreppen-
Instituts (DHTI) feiert am 17. Fe-
bruar seinen
75. Geburtstag.
Bestatterin und
Thanatologin
Susanne Du-
chene aus Volk-
lingen wird am
27. Februar 50
Jahre. 65 Jahre
wird am 8. Marz

Bestattermeister Axel Schmitz
aus Kamp-Lintfort. Schreiner-
meister Josef Reinert aus Mer-
zig feiert am
16. Marz seinen
70. Geburts-
tag. Seinen 85.
Geburtstag fei-
ert am 12. Ap-

ril Schreiner-

meister Rudolf
Susanne Schwitzgebel
Duchene aus Homburg.

Fotos: Wirtschaftsverband Holz und Kunststoff Saar (3) — Atama GmbH (2)
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Spitzenkoch Martin Stopp und seine Mannschaft vervv(jhn_eﬁ ihre
Gaste seit November 2023 gegenuber der URSAPHARM=Arena an

der Kaiserlinde in Elversberg mit dem Pop-up-Restaurant TAQO.

er saarlindische Spitzen-
koch Martin Stopp, der

seine Wurzeln im Saarwel-
linger Ortsteil Schwarzen-
holz hat, iberbriickt mit seinem Pop-
up-Restaurant TAO in Elversberg die
Zeit bis zur Er6ffnung seines geplanten

Ambitioniert Spitzenkoch Martin Stopp
verfolgt ein Ziel: maximale Sterneausbeute.

Restaurants ATAMA Ende 2024 in
St. Ingbert. Bei Klaus Erfort gelernt,
hatte Stopp 2022 als Kiichenchef fiir
das Saarlouiser Restaurant Louis den
zweiten Stern erkocht. Mit diesem
Hintergrundwissen war der Wohn-
handwerker gespannt, was ein Restau-

rantbesuch in Stopps neuem, eigenen
Restaurant bietet.

Der Wohnhandwerker wollte heraus-
finden, wie sich die Handwerkskunst
von Martin Stopp présentiert und ob
die Geriichte tuber einen ,Raketen-
start zu den Sternen“ wohl stimmen. »

IHR STARKER PARTNER
FUR HOLZBAU,

~ INNENAUSBAU,

" GARTENHOLZ, FUSS-
BODEN UND TUREN

/o 2
: : WIR FREUEN LINS
;|1 REN BESUCHI

WICKERT-HOLZ

PLATURDCH, MACHIALTIG,
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Augenweide Jedem Gourmet diirfte bei dieser
Tellerkreation aus der Pop-up-Kiiche von Martin
Stopp das Wasser im Munde zusammenlaufen.

» Der Besuch war im November 2023
und damit nur kurz nach der Erofi-
nung. Die Vorfreude auf den Besuch
ist grof3, trotz des regnerischen und
kalten Wetters, das das Verlassen der
eigenen vier Winde nicht einfach
macht. Bereits beim Eintreten in die
Réumlichkeiten ist klar: Martin Stopp
und seinem Team ist es gelungen, in
ihrem Pop-up-Restaurant eine mo-

SoBenpracht Die ,Zwischendurch-Kiiche*
von Kiichen-Ass Martin Stopp kann sich
wahrlich sehen — und schmecken lassen.
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derne, futuristische und dennoch ge-
miitliche Atmosphire zu schaffen. Es
dominieren dunkle Farben, die Kiiche
ist zum Teil einsehbar, man fiihlt sich
willkommen und integriert. Bereits im
Vorfeld konnte man medial mehr {iber
die Gestaltung des Lokals und die Zu-
sammensetzung des Teams erfahren:
Auf Instagram prisentierten Team-
mitglieder das Restaurant und zeigen

sich dabei publikumsnah.

Nachdem man eingetreten ist und die
Jacken abgelegt hatte, stellte sich die
Frage ,Champagner oder mal was An-
deres“? Ganz im Sinne der modernen
Atmosphire und nach einem Blick in
die umfangreiche Aperitifkarte ent-
scheiden wir uns fiir Negroni und einen
saarlindischen Wermut, die uns in au-
Bergewohnlichen Gldsern serviert wer-
den. Fiir uns ein sehr gelungener Start
in einen vielversprechenden Abend.
Zum Aperitif - noch vor dem Start
in das Sechs-Génge-Menii - werden
insgesamt vier hervorragend aufein-
ander abgestimmte und japanisch an-
gehauchte Kreationen gereicht. Diese
finden fiir uns ihren Hohepunkt, als
wir unseren Hummer auf Holzkoh-
le selbst grillen und die ,Garzeit“ mit
delikaten Pommes samt Mayonnai-
se liberbriicken kénnen - immer mit
Blick auf die URSAPHARM-Arena.
Es schlief3t sich ein Amuse-Bouche an,
das sich zunichst simpel und etwas
verstaubt Krabbencocktail nennt, sich
aber als ausgezeichnete und moderne
Variation von Krabben présentiert.
Ein besonderer Clou: Es gibt nicht nur
einfach eine Mentikarte, nein, Martin
Stopp und sein Team haben sich et-
was Besonderes ausgedacht. Zu jedem
Gang gibt es eine Karte mit einer Be-
schreibung des Gerichts auf der Vor-
derseite und privaten Ideen oder Pro-
duktinformationen auf der Riickseite.
Innovativ und den Themen Regiona-
litat und Nachhaltigkeit folgend eroft-
nen die Karten zu manchem Gang eine
andere Perspektive. So wird zum rei-
nen geschmacklichen Genuss parallel
noch eine weitere gedankliche Ebene
eroffnet, mit der man die Kompositio-
nen betrachtet.

Damit sind wir bereit fiir das Menii
und die von Frank Roeder eigens aus-
gewihlte Weinstrafle. Es sei erwéhnt,
dass das TAO bei unserem Besuch noch
nicht iber einen Sommelier verfiig-
te, die Weinauswahl und Prisentation
der Weine durch das kompetente und
freundliche Servicepersonal dies jedoch
absolut in den Hintergrund riicken lief.
Das eigentliche Menii startet fiir uns
mit Boudin Noir und Foie Gras 2.0.
Begleitet von diesen wunderbaren Tex-
turen im Mund wandert unser Blick »

Fotos: Atama GmbH (2)
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Fur jeden Einsatz gerustet _
35%

NACHLASS

Es gibt fiir jede Herausforderung einen Ford Transit!

Egal, ob Sie einen kleinen Kastenwagen im Stadtverkehr benétigen oder den Pritschenaufbau mit Doppelbereifung - Ford
hat immer die richtige Losung parat. Vielseitig einsetzbar und mit einer maximalen Zuladung von 2,5 Tonnen fiir harte
Arbeit ausgelegt, wird ein Transit auch |hr Business vorantreiben. Sparen Sie mit der BAMAKA bis zu 35 %.

Diese und weitere Nutzfahrzeuge finden Sie auf www.bamaka.de/fahrzeuge.

BAMAKA Kundenservice Noch kein BAMAKA Mitglied?
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» vorbei an der einsehbaren Kiiche
zur gegeniiberliegenden Bar. Dort ladt
das Bar-Menii mit 15 kleinen Gerich-
ten zum Entdecken und Kennenlernen
der gehobenen Spitzengastronomie bei
Barchef Gibril Kondor ein — eine wei-
tere innovative Idee.

Der nichste Gang wird vom Starkoch
hochstselbst am Tisch serviert: Regen-
bogenforelle mit gebranntem Rahm, Ce-
realien-Crumble, frischem Kerbel und
Yuzu - regionales Soulfood fiir die kalte
Jahreszeit in zurtickhaltender Perfekti-
on. Wir sind nicht nur vom Geschmack
der Gerichte begeistert, sondern auch
von der Auswahl der einzelnen Zutaten
und den Ideen hinter den Gerichten, die
sie vielschichtig werden lassen.

Den Dambhirsch im Pfeffer tischt
der Chefkoch auf, so wie ihn der Ja-
ger bringt. Mit diesem Gang macht
er das Prinzip Nose to Tail, also die
Nutzung des ganzen Tieres, mehr als
nur salonfidhig. Aus Respekt vor dem
Tier, das eben nicht nur aus dem Filet
besteht, werden an dieser Stelle auch
die weniger beliebten Teile wie Schul-
ter und Keule verarbeitet. Die Kom-

Futuristisch Die Cocktail-Bar des
Elversberger Pop-up-Restaurants TAO hat
Ungewdhnliches zu bieten.

position mit Pfefferjus, Haselnuss-
Miso-Schaum, Shiso-Blattspinat und
gehobelter Foie Gras erfillt selbst die
hochsten Genussanspriiche.

In den kleinen ,,Essenspausen® der ku-
linarischen Oper in sechs Akten be-
schiftigen wir uns immer wieder mit
den Karten und diskutieren und re-
flektieren die Gange.

Bei Gin, Wacholder, Gurke und Jo-
ghurt fand das Menii - nach einstim-
miger Meinung - sein Finale. Der in
seine Einzelteile sezierte Barklassiker
forderte zum Abschluss wieder cou-
ragiertes Anpacken. Ergeben doch
erst die einzelnen Komponenten zu-
sammen das grof8e Ganze. Hier spielt
Stopp mit dem Geschmack seiner Gis-
te, zelebriert die einzelnen Lebensmit-
tel, die erst zusammen verrithrt eine
wundervolle Komposition ergeben.
Auch das anschlielende Dessert ldsst
keine Wiinsche offen.

Martin Stopp versteht sein Handwerk
und verleiht den Gerichten seine eige-
ne Note. Und so ist fiir uns beim Ab-
schied zweierlei gewiss: Der Aufstieg
in Elversberg ist greifbar und wir kom-
men wieder. I

Mehr Infos und Kontakt:

TAO Fine Dining, Martin Stopp,
LindenstraBe 5,

66583 Spiesen-Elversberg,
Telefon 06821-5907455,
E-Mail mail@tao-atama.de,
www.tao-atama.de
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Rein zum Service — Raus in den Friihling.

Startklar fur die neue Saison — mit unseren Hyundai Frihjahrsangeboten

Bereit fiirs Friihjahr

Istihr Hyundai auf die neue Saison
vorbereitet? Wir prufen alle wichtigen
Fahrzeugfunktionen grindlich durch.

Hyundai
Frihjahrs-Check ~ ab19,95 EUR!

Zu Hause laden

Mit der Wallbox Touch (11 kW) haben Sie
alles, was Sie zu Hause zum Laden lhres
Fahrzeugs bendtigen.

Wallbox Touch 11
kW,ohneKabel ab849,00 EUR®

Jetzt ist Raderwechselzeit

Steigen Sie jetzt wieder auf Sommerreifen
um. Unsere Experten wechseln
fachgerecht Inre Rader und Reifen.

Raderwechsel ab29,90 EUR

Mehr SpaB mit Rad

Fur 2 oder 3 Fahrrader (je nach Ausflihrung).
Auch fur E-Bikes geeignet.

AHK-Fahrradtrager  ab449,00 EUR
Anhdngerkupplung  ab 372,00 EUR?

Kompletter Klima-Service

Hyundai Klima-Service inkl. Prifung/
Desinfizierung der Klimaanlage sowie
Einbau eines Aktivkohlefilters.

Klima-Service inkl.
Aktivkohlefilter ab 99,00 EUR*

Schluss mit Marderbesuchen

Hochwertige Abwehrgerate, die mittels
Ultraschall, elektr. Impulsen sowie Duftmar-
kenentferner Marder fernhalten.

Marderabwehr-

systeme ab 80,00 EUR

1Zzg. Kosten fir Material und Flissigkeiten. 2Zzgl. Montage. *Wahlweise mit und ohne Ladekabel (in verschiedenen Langen) erhéltlich.
Erforderlichist dabeiimmer die fachgerechte Installation durch einen Elektriker. 4Inkl. Montage.
Angebote guiltig vom 01.03.2024 bis 31.05.2024. Nur solange der Vorrat reicht. Druckfehler und Irrtiimer vorbehalten.

Autohaus Bunk GmbH & Co. KG
' Hyundaiin der Karolingerstr. 1, 66333 Volklingen

die Autofiiisterer

Tel. 06898 -9119 0, Mail: interessenten@autohaus-bunk.de



Mein Stil, meine Tur.

Kennen Sie schon unser vielfdltiges Turenprogramm? Wir bieten

Ihnen stets die aktuellsten Kollektionen sowie Produktinnovationen.
Ob Weildlack-, CPL- oder Furniertiren, Glas- und Funktionsturen -
wir sind lhr Ansprechpartner fur Bauelemente und Zubehor.

Erleben Sie vielfaltige Mustertdren live in unseren Ausstellungen.

Fordern Sie gleich Produktinfos an!
Unsere Profis beraten Sie gerne.

T

i:‘----""
¥

Bodenbelage, Turen, Glaselemente, Plattenwerk- ’E‘g"
stoffe, Holz im Garten - wir haben was Sie suchen! PARTNER D

HANDWERKS |
BECHER GmbH & Co. KG BECHER GmbH & Co. KG )
Blieskasteler Str. 56 Hungerthalstralle 21
66440 Blieskastel 66606 St. Wendel 1
Tel. 06842 9230-0 Tel. 06854 90091-0 HO|Z m |t Zu ku nft

blieskastel@becher.de sanktwendel@becher.de
becher-holz.de B E c H E R .



